
「お客様の真の課題」を考え抜く！

価値提供の真髄を学ぼう

BtoB営業から学ぶ！課題解決型の価値提供のやりがいと魅力

聖徳大学 × 富士フイルムビジネスイノベーションジャパン株式会社
地域共創セミナー

7月12日(土) 4限目 14:45～16:15

本セミナーではBtoB営業の仕事をベースに、どんな仕事でも役立つ価値提供
の進め方をお伝えします！皆さん自身の経験と重ね合わせることで“社会人
としてありたい姿”の発見をお手伝いします！
「自身の提案で企業の役に立ちたい」「課題解決型の提案営業で社会に貢献したい」
「常に向上心を持ってチャレンジできる仕事がしたい」といった思いをお持ちの方、
ぜひご参加ください！

BtoBとは？ 企業が他の企業を相手にモノやサービスを提供するビジネスの仕組みのこと。

講師：富士フイルムビジネスイノベーションジャパン株式会社 新卒採用担当 今山 雄介 氏

富士フイルムビジネスイノベーションジャパン株式会社とは？
コピー機やプリンターなどのオフィス機器を中心に、企業の働き方改革やデジタル化をサ
ポートしている。ビジネスDXを通じて、企業がもつ情報を整理・活用し、ビジネスと社会の
課題解決に取り組む。
【例】クラウドサービスの活用により、オフィス勤務と在宅勤務を切り替えながら働く「ハイ
ブリッドワーク」環境を構築し、多様性のある働き方を実現。
写真や医療で有名な富士フイルムのグループ企業。もともとは「富士ゼロックス株式会
社」という国内でも有名な会社で、2021年に現在の社名へ改名。全国主要都市に約
300カ所の支店・営業所を展開。

概要
・就活のスタートは自分を知ること
・仕事で大切にしたい価値観を探る
・BtoCの仕事とBtoBの仕事

・価値提供の共通ポイント
・ワークを通じて理解を深める
・まとめ：就活軸を明確にする

講師からの
メッセージ

参加者同士のペアワークを中心に進行します。就職活動のきっかけをつかみたいとい
う方、誰かの役に立ちたいとお考えの方、ぜひご参加ください！

講師の
プロフィール

今山雄介氏
富士フイルムビジネスイノベーションジャパン株式会社 新卒採用担当
保有資格：国家資格キャリアコンサルタント／米国Gallup社認定ストレングスコーチ

対象者 在学生、教職員、卒業生、保護者、社会人、高校生

会場 聖徳大学構内 ※対面開催のみ ※詳細は申込者に追ってご連絡いたします。

参加費 無料（学外含む）

申込方法 7月11日㊎17:00 までにURLかQRコードから回答 https://forms.office.com/r/Gda9rt68WR

窓口 聖徳大学キャリア支援課 047-365-7451 career@wa.seitoku.ac.jp

対面開催
のみ

https://forms.office.com/r/Gda9rt68WR
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